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La série NoviproTM ajoute à sa collection
de revêtements muraux un tout nouveau
modèle de planche de bois.  La planche
de cèdre conçue en rangée simple d’une
longueur de 8’ par 8” de hauteur offre un
fini détaillé grain de bois dans une variété
impressionnante de couleurs.  Tout comme

les autres modèles
de revêtements
Novik, la planche
de cèdre est 
fabriquée de
polymère souple
et léger qui s’in-
stalle facilement
et rapidement.  

Novik en bourse
La compagnie Novik inc. est inscrite à la Bourse de croissance TSX depuis le 4 octobre 2005 
sous le symbole boursier NVK. Consultez notre site Investisseurs au www.novik.com pour de plus amples
informations.
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Nos Novexpert®

Novik est fière
d’avoir comme parte-
naires des détaillants-
installateurs certifiés
reconnus pour leur
habilité et leur expertise
du domaine de la
construction. 

Programme SmartTM
Le programme de fidélisation aux entrepre-
neurs Smart dont faisait mention le numéro
précédent compte depuis son lancement plus
de 70 adhésions partagées entre le Canada
et les États-Unis.  Au Québec plus particulière-
ment, les inscriptions vont de bon train.

Novexpert® de votre région

Québec
Pro-Rénovation Blouin
C.H.A. Claudex
Québec/Rive-Sud
Toitures des 2 Rives Inc.

St-Henri-de Lévis
Couvretoit D.R.

Montmagny
Construction Langis
Normand
Guillaume Proulx
Construction

Trois-Rivières
Rénovactio

Sherbrooke
Aluminium Luc Fauteux

Lambton
Entreprise A.B.
Drummondville
Revêtement Louyse
Repentigny
Les entreprises Revalex
Blainville
Lauzon
Rive-Sud Montréal
/Laval
Toitures Colvert
B.Bouchard

Nord Montréal
Aluminium Hawkins

St-Jérôme
Itabec

* D’autres Novexpert peuvent s’être ajoutés après publication
de ce journal. Renseignez-vous auprès de notre départe-
ment des ventes.



ENTENTE MAJEURE
Un début 2007 notable pour le département
des ventes alors qu’une entente majeure de
distribution pour les panneaux de toiture
Novislate, réplique d’ardoise, a été signée
avec Menards, le troisième plus important
magasin à grande surface aux États-Unis.
Menards possède plus de 200 succursales qui
couvrent principalement les États du Midwest
américain.  

Rappelons que Novik exporte déjà au-delà de
65% de sa production vers le marché améri-
cain qui seulement au niveau des revêtements
de couverture est évalué à plus de 10 
milliards de dollars annuellement.  Novik
entend conclure dans un avenir rapproché
une entente tout autant importante avec les
tuiles d’argile Noviclay.

AU CANADA ANGLAIS
Récemment, Novik confiait à Convoy Supplies
la distribution de son nouvel aérateur de toit
compact 60 dans les 26 succursales
d’Ontario et de l’Ouest canadien.  Les ventes
se font auprès des spécialistes de la toiture.
Cette nouvelle entente présage une croissance
au niveau de la distribution de l’ensemble des
produits Novik.

NOVIMOBIL-REMORQUE 
PROMOTIONNELLE SIGNÉE NOVIK

Novik tient d’abord à remercier tous ceux
qui ont redoublé d’efforts pour mener à
terme la réalisation du grand projet de
Novimobil (unité de démonstration) qui se
devait d’être terminé pour le International
Builders’ Show tenu annuellement à
Orlando.

Novimobil est un excellent moyen de visibilité
pour les produits Novik auprès des entrepre-
neurs, architectes et promoteurs.  C’est à 
travers l’Amérique du Nord que Novimobil
présentera des séminaires, des cliniques 
de démonstration et d’installation ainsi 
que différents programmes incitatifs.  
Cette tournée nord-américaine permettra de
soutenir le réseau de distributeurs en place
en plus de solliciter des nouveaux postes de
distribution.
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RAPPORT ANNUEL

Notre comité de vérification et notre conseil d’administration se rencontreront pour
approuver les états  financiers annuels.  Ces documents pourront ensuite être livrés à
la communauté financière. Veuillez noter que notre assemblée annuelle est prévue le 24
mai 2007 à l’Hôtel Québec dès 10 heures.  Monsieur Pascal Bouthot, V-P finances tient
à remercier son équipe (Brita, Caroline, Chantal, Claudia et Isabelle) ainsi que tous
les autres équipiers impliqués dans ces dossiers. 

Ventes & marketing

F inances

Ventes outremer
UNE MONTÉE EN FLÈCHE

Novik travaille constamment au développement des marchés outremer. Depuis quelques
mois, les ventes ont connue une montée fulgurante suite au travail soutenu de deux distributeurs
d’envergure en Russie. 

L’intérêt pour le revêtement de pierre, de brique et de certains accessoires Novik a valu 
d’importantes commandes depuis janvier.  La livraison d’une trentaine de containers de 45’
pour la Russie est prévue d’ici la fin de l’année 2007. 

POURPARLERS

Plusieurs démarches sont en cours pour des projets d’envergure au Mexique, Porto Rico,
France et au Japon qui devraient se concrétiser au cours des prochaines semaines. 

Par ailleurs, suivant un bon nombre de tests, nos produits sont maintenant certifiés locale-
ment au Japon.  L’entreprise est à finaliser des ententes sur le plan de la commercialisation.

Félicitations pour ces accomplissements.
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P r o d u c t i v i t é

Système haute performance de revêtements 
et accessoires de polymère

Nous avons le plaisir de vous annoncer
l’arrivée de ces nouveaux employés
depuis la nouvelle année :

VENTES & MARKETING
Alain Laniel s’est joint en début mars à titre de
Vice-président, Ventes & Marketing.  Il a pour
mandat de poursuivre et maximiser nos objectifs
de croissance de ventes sur le marché canadien
et américain. Il possède plus de 25 ans 
d’expérience dans le domaine des Ventes &
Marketing et offre un parcours de carrière qui lui
a permis de contribuer à doubler et même tripler
le niveau des ventes au sein d’entreprises manu-
facturières.

De plus, l’équipe des Ventes s’agrandit avec
Daniel Lévesque, un nouveau représentant qui
aidera à développer les ventes dans le secteur
de l’Ontario, Montréal et les environs.

INGÉNIERIE
Nathalie Dostie occupe le poste de technicienne
industriel depuis le 5 mars 2007. Elle possède
un diplôme en technologie de Génie Industriel
et plus de 8 ans d’expérience dans le domaine
manufacturier.  Nathalie sera principalement
impliquée à poursuivre nos objectifs de mesure
de qualité et l’amélioration de notre productiv-
ité opérationnelle.

USINE
Six (6) nouveaux employés se sont joints à
Novik depuis le 1er janvier 2007. Daniel
Hernandez, Jean-Pierre Hudon, Francesca
DiLalla et Ian Descôteaux occupent des postes
d’opérateurs de presse. Jean-Olivier Paquette
s’ajoute au département de l’expédition tandis
que Bobby Migneault travaille au département
des échantillons.

Nous souhaitons à tous, la bienvenue et le
meilleur des succès dans leurs nouvelles 
fonctions.

Ressources humaines Recherche & développement

INVENTAIRE ANNUEL

En janvier, comme à tous les ans, nous avons fait un décompte d’inventaire
mur-à-mur.  La majorité des comptes a été vérifiée plus de 2 fois, par 
différentes personnes donnant des résultats satisfaisants.  Encore une fois,
l’équipe s’est surpassée en menant à terme l’inventaire en seulement 48
heures.
Nous poursuivons nos décomptes cycliques par produits et zones d’entre-
posage au quotidien afin de valider nos données physiques versus celles du
système.
Surveillez le prochain numéro pour en savoir plus sur la mise en production
des produits améliorés et connaitre toutes les nouveautés chez Novik ! 

DU NOUVEAU À LA P RODUCTION

PEINTURE
Un revirement majeur s’est fait au département de peinture depuis le début
de l’année. En effet, nous avons optimisé le procédé en mettant en place
de nouveaux équipements qui nous permettront d’améliorer nos coûts de
production. De plus, nous avons travaillé à améliorer les produits dont un
des avantages est qu’ils seront extrêmement écologiques.
ENTREPÔT
En fin d’année 2006, nous quittions définitivement notre loyer situé dans le
parc Colbert de 17,000 pi², pour rapatrier le tout à St-Augustin. Puis, en
janvier, l’installation d’un système de « Drive In » a permis d’entreposer plus
de 46,000 panneaux  de pierres et de briques dans un espace assez
restreint. Cette année encore, avec le développement d’autres produits,
nous remanierons une grande partie de l’entrepôt pour les accueillir. Nous
sommes constamment à la recherche de solutions d’optimisation d’entre-
posage.

Alain Laniel
Vice-président
Ventes & Marketing

TOUJOURS POUR LE MIEUX

Pour faciliter les étapes d’installation de nos
produits, plusieurs améliorations ont été
apportées depuis le début de l'année, notam-
ment au niveau du système d’enclenchement,
de l’expansion thermique et de la rigidité des
panneaux. 

Pour les revêtements muraux de pierre, brique
et cèdre rustique, l’insertion verticale a  été
grandement améliorée avec l’ajout de chan-
freins guidant l'engagement des panneaux.
La même démarche a été pratiquée pour le
panneau Perfecto en plus d’augmenter la
dimension des crochets pour faciliter, cette
fois, l’insertion latérale. 

L’addition de butées d'expansion verticale et
latérale sur les panneaux facilitent non seule-
ment leur positionnement, mais assurent
également une installation adéquate pour
éviter le gondolement.

De plus, des renforts structurels à 
l’endos des ces  panneaux ont été ajoutés ou
modifiés afin de leur donner plus de rigidité.



EXPOSITIONS
INTERNATIONAL BUILDERS’ SHOW,
Orange County Convention Center, Orlando,
Floride, du 7 et 10 février 2007 :
La plus importante exposition à laquelle
Novik participe cette année, le International
Builders’ Show 2007 a accueilli plus de
105,200 visiteurs, professionnels dans 
l’industrie de la construction.
Sur 1 000 000 pieds carrés d’exposition,
étaient présentées des nouveautés par des
experts des domaines de la rénovation, 
de la construction et de la décoration.  

EXPO HABITAT QUÉBEC,
du 21 au 25 février 2007 : 
(près de 50 000 visiteurs)
Ouvert au grand public, la 23e édition
d’EXPO habitat est consacrée à l’habitation
et la rénovation.

EXPO HABITAT SAGUENAY LAC ST-JEAN,
du 8 au 11 mars.
Le plus important salon de l’habitation 
de l’est du Québec.

EXPO HABITAT DE L'OUTAOUAIS,
du 9 au 11 mars

Tous ces salons ont contribué à faire connaître
davantage les produits, à générer des 
« leads » et augmenter les ventes permettant
une croissance domestique soutenue.

Les Portes ouvertes Gentek :
Gentek est un des principaux distributeurs
des produits Novik à travers plusieurs
provinces canadiennes. La participation de
Novik aux journées portes ouvertes a pour
but d’établir et/ou consolider les relations
entre les entrepreneurs et les manufacturiers.
Elles sont par le fait même l’occasion de 
donner de la formation supplémentaire sur
les produits.
À venir :
FRSA, Florida Roofing, Sheet Metal and Air
Conditioning Contractors Association, Rosen
Shingle Creek Hotel & Convention Center,
Orlando, Floride, du 14 au 16 juin 2007:
Environ 3,600 entrepreneurs, distributeurs,
architectes visiteront plus de 250 kiosques 
de compagnies spécialisées dans les produits 
de toiture. L’exposition annuelle de FRSA est
la 2e plus grande du comté.

En plus de participer à d’importantes
expositions aux États-Unis, Novik entre-
prend la tournée des salons de l’habita-
tion à travers la province de Québec.

Récemment, Novik participait :

6e ÉDITION DU SALON 
RÉNOVATION ET MAISON NEUVE 
DE LAVAL,
du 24 au 28 janvier 2007

EXPO HABITAT DE L'ESTRIE,
du 1er au 4 février 2007 à Sherbrooke, 
la 25e édition d’Expo habitat de l'Estrie.

À propos de Novik
Constituée le 2 août 1995, Novik figure parmi les leaders de la fabrication et de la 
commercialisation de revêtements extérieurs innovateurs faits de polymère et qui remplacent à
moindre coût les matériaux traditionnels tels que la pierre, la brique, le bardeau de bois.
Spécialisée dans les revêtements muraux, elle a étendu depuis peu son expertise au 
recouvrement de toiture.  Le marché visé est l’industrie de la construction résidentielle et commerciale.
Récipiendaire de plusieurs prix en 2005, entre autres pour son rayonnement hors Québec et la
qualité de ses exportations, Novik est une entreprise manufacturière en plein développement qui
connaît une croissance de 50 à 60% depuis les cinq dernières années. Le réseau de distribution
de Novik s’étend au Canada, aux États-Unis, en Russie, en Pologne, en Ukraine, en Australie,
en Espagne et en Corée. Quelque 100 personnes y travaillent à redéfinir constamment les 
standards de qualité et d’innovation. Pour de plus amples renseignements, visitez le site web de
Novik au www.novik.com.

Mérite commercial Desjardins 
Juin 2005 

Fidéides 2005
Catégorie Exportation-PME

Fidéides 2006
Finaliste pour l’entreprise de l’année

Gala des Grands Québecois

Catégorie Exportation 

Catégorie 
Production industrielle

Entreprise Gagnante 

LA GALERIE

À NE PAS 
MANQUER
8e édition de la Loto-
Maison
En tant que Partenaire
Platine de la Loto-

Maison 2007, Novik a le contrat cette année
de procéder à l’habillage complet de la mai-
son :
- Nouveau bardeau Perfecto pour les parois,

couleur acajou et demi-rond dans les pignons.
- Tuiles Novislate gris carbone pour la toiture.
- Persiennes et colonnes de polymère. 

Allez jeter un coup d’œil dans le station-
nement des Promenades Drummondville où
sera exposée la Loto-Maison, au profit de la
Tablée Populaire, de mai à septembre. Ce 
projet « tape-à–l’œil » saura assurément 
inspirer vos constructions. 

Maison  K in sm en
Exposée aux Galeries de la Capitale en début
du mois de juin, la maison Kinsmen aura de
jolis pignons en
bardeaux de cèdre rus-
tique Novipro de
couleur cèdre foncé.  Le
mélange de divers
matériaux de revête-
ments est très tendance
actuellement.


